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CAPACITATS PREVIES

Gestié empresarial, Legislacio aplicada a la construccid, Gestio urbanistica, Dibuix arquitectonic.

METODOLOGIES DOCENTS

La metodologia docent esta basada en I'aprenentatge, mitjancant el desenvolupament d'un projecte en equip, de la gestio dels
projectes en I'ambit immobiliari, utilitzant el treball en equip com a sistema col:laboratiu i interactiu entre el propi estudiantat i també
entre aquest i el professorat.

Aixi mateix, I'aprenentatge es realitzara i avaluara, paral-lelament, de manera individualitzada.

D'altra banda, el taller se centra en la gestié de I'estudi de viabilitat, d'una promocié immobiliaria, aplicat a un solar existent.

OBJECTIUS D'APRENENTATGE DE L'ASSIGNATURA

L'objectiu general de I'assignatura és introduir a I'estudiantat en el mén de la gestiéo immobiliaria des de I'experimentacio, la
recopilacié d'informacid, la identificacio i la reflexid.

Sén objectius especifics:

1) Identificar i conéixer les gestions necessaries.

2) Aplicar i experimentar amb les eines de programari existent.

3) Analitzar, un solar, baix diferents parametres; saber aplicar criteris d'acceptacié i rebuig.

També sén objectius de I'assignatura: facilitar la relacié entre I'estudiantat i familiaritzar-lo amb els productes immobiliaris; assumir
responsabilitats i la planificacié del curs; proporcionar i avaluar nivells d'expressio6 oral, escrita i grafica propis del nivell universitari.
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HORES TOTALS DE DEDICACIO DE L'ESTUDIANTAT

Tipus Hores Percentatge
Hores aprenentatge autonom 112,5 60.00
Hores grup petit 75,0 40.00

Dedicacio total: 187.5 h

CONTINGUTS

Modul 1 Reconeixer I'entorn (Estudis previs)

Descripcio:
En aquest primer modul I'estudiant fara la primera aproximacié a I'objectiu del projecte, coneixement del solar i de I'entorn.
Recollida d'informacié necessaria per a la definicié del producte immobiliari.

Objectius especifics:

Identificar el producte immobiliari des de diferents perspectives, urbanistiques, legals, tecniques.
Fer Us del llenguatge propi del camp de coneixement.

Treballar de manera autonoma amb els sistemes de representacio propis del sector de I'edificacio.

Activitats vinculades:

Activitat 1: Elaboracié d'un document, per I'estudiant, amb la qualificacio juridica i urbanistica del solar.
Activitat 2: Estudi de mercat de I'oferta.

Activitat 3: Estudi de mercat de la demanda.

Activitat 4: Proposta de I'estructura adequada al model de negoci.

Dedicacié: 42h 30m
Grup gran/Teoria: 5h
Aprenentatge autonom: 37h 30m

Modul 2 Definir i representar

Descripcio:

A partir de la informacio recollida i gestionada durant el Modul 1, I'estudiant procedira a definir i representar el producte
immobiliari, a nivell d'avantprojecte, que millor s'adapti a les expectatives recollides en la fase prévia, mitjangant la utilitzacié de
les eines i programari adequat.

Objectius especifics:
Analitzar el producte immobiliari.
Identificar els sistemes estructurals de tancament i d'acabats que s'adaptin millor a les necessitats plantejades.

Activitats vinculades:

Activitat 5: Definicidé de sistemes constructius i qualitats.
Activitat 6: Representacid estructura del producte.

Activitat 7: Descripcid i representacié tancaments i acabats.

Dedicacié: 42h 30m
Grup gran/Teoria: 5h
Aprenentatge autonom: 37h 30m
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Modul 3 Analitzar i planificar el pressupost d'execucié material i les despeses associades a la promocio.

Descripcio:

En aquest modul es comenca a treballar en I'estudi de viabilitat economic -

financera del solar, a partir dels resultats dels estudis previs i la definicié del producte.

S'analitza, I'edifici, des de la reflexid i la correccid de la documentacié grafica realitzada; es fa una estimacioé global de les
diferents despeses de la promocid, a partir d'una macro-planificacié del procés. S'avaluen els ingressos a partir de I'estudi de
mercat de la demanda i s'elabora un estudi de viabilitat immobiliaria a partir d'una hipotetica situacié actual del mercat financer.

Objectius especifics:

L'objectiu principal d'aquest modul és que I'estudiantat faci un exercici de comprensié del producte immobiliari des de les
diferents arees de coneixement que ha anat incorporant durant el curs i extregui conclusions.

També és objectiu d'aquest modul, que I'estudiant mostri el treball realitzat de manera ordenada, amb criteri, i nivells d'acte
exigéncia propis dels estudis universitaris: Correcci6 en la presentacio i adequacioé de les eines d'expressio grafica, oral i escrita
en els objectius del document final.

Activitats vinculades:

Activitat 8: Estudi dels costos globals a partir de I'avantprojecte.

Activitat 9: Previsi6 d'ingressos a partir de I'estudi de la demanda i de les relacions entre les parts.
Activitat 10: Estudi economicofinancer.

Activitat Final: Estudi de viabilitat del projecte immobiliari.

Dedicacié: 42h 30m
Grup gran/Teoria: 5h
Aprenentatge autonom: 37h 30m

ACTIVITATS

Activitat 1

Descripcio:
Elaboracié d'un document, per I'estudiant, amb la qualificacié juridica i urbanistica del solar.

Dedicacié: 5h
Grup gran/Teoria: 5h

activitat 2

Descripcio:
Estudi de mercat de I'oferta.

Dedicacio: 5h
Grup gran/Teoria: 5h

Activitat 3

Descripcio:
Estudi de mercat de la demanda.

Dedicacié: 5h
Grup gran/Teoria: 5h
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Activitat 4

Descripcio:

Proposta de I'estructura adequada al model de negoci.

Dedicacié: 5h
Grup gran/Teoria: 5h

Activitat 5

Descripcio:
Definicid de sistemes constructius i qualitats.

Dedicacio: 5h
Grup gran/Teoria: 5h

Activitat 6

Descripcio:
Representacid estructura del producte.

Dedicacié: 5h
Grup gran/Teoria: 5h

Activitat7

Descripcio:
Descripcio i representacié tancaments i acabats.

Dedicacié: 5h
Grup gran/Teoria: 5h

Activitat 8

Descripcio:
Estudi dels costos globals a partir de I'avantprojecte.

Dedicacio: 5h
Grup gran/Teoria: 5h

Activitat 9

Descripcio:

Previsié d'ingressos a partir de I'estudi de la demanda i de les relacions entre les parts.

Dedicacié: 5h
Grup gran/Teoria: 5h
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Activitat 10

Descripcio:
Estudi economicofinancer.

Dedicacié: 5h
Grup gran/Teoria: 5h

SISTEMA DE QUALIFICACIO

Avaluaci6 continuada. Cada setmana es plantejaran els objectius d'aprenentatge que es materialitzaran en els lliuraments de les
diferents activitats exposades i corregides durant les sessions del taller.

Es realitzaran 10 Activitats Dirigides lliurables i puntuables, cadascuna amb un valor del 7% de la nota final.

Al final de curs es lliura el document de I'estudi de viabilitat final del conjunt del taller, que tindra un valor sobre la nota final del 30%.
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